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trabajo, que es el implante, un trabajo más engorroso y más 
costoso.”

Distribución. Finalmente y sobre la distribución del produc-
to en particular, la médica veterinaria comentó: “Por ahora 
nosotros estamos comercializando el producto desde Rosario, 
pero ya comenzamos la búsqueda de representantes en distin-
tos puntos del país, aunque venimos trabajando con veterina-
rios de distintos lugares, que ya nos conocen”. 

Explicó que la presentación es en cajas de 20 prótesis, con el 
kit para colocar cada una de ellas, que “tranquilamente se pue-
den despachar  por encomienda a cualquier parte del país” y 
dijo que “estamos preparados ante una demanda creciente, ya 
que por ejemplo, en un día podemos fabricar 15.000 prótesis. 
Incluso está pensado para exportar, por lo que estamos llevan-
do adelante conversaciones con los países de la región, con el 
apoyo de la Secretaría de Comercio Exterior de la Provincia de 
Santa Fe”, cerró.

Los interesados pueden ingresar a la tienda virtual: 
http://tienda.vetcomunicaciones.com.ar/inicio/14-prote-
sis-dental-bovina.html. 
Allí podrán ampliar información y acceder a los videos disponi-
bles sobre la técnica de colocación o de lo contrario para con-
sultas comunicarse a las casillas de correo: 
contacto@vetcomunicaciones.com.ar
comercial@vetcomunicaciones.com.ar . 
Vía telefónica al 3416-623537 o al 3426-103030.


